
AUFTRAG STATT AUFWAND: 
KI IN DER BAU-AKQUISE 
UND ANGEBOTSERSTELLUNG
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IHRE HOSTS (STAND E5)

KEVIN STIERLE
MANAGER SALESFORCE

Mobil: +49 174 1880463 
E-Mail: kevin.stierle@digitall.com

STEPHAN FRIEDLEIN
VP SALES & ALLIANCE

Mobil: +49 176 21613798
E-Mail: stephan.friedlein@digitall.com 
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HERAUSFORDERUNGEN IM BAUVERTRIEB
WELCHEN TÄGLICHEN HERAUSFORDERUNGEN MUSS SICH DER VERTRIEB IN DER BAUBRANCHE STELLEN?

Strukturierte
Besuchsberichte

per Sprache

Ganzheitliche 360°
Sicht auf 

Bauobjekte

Bauprojekte
früher finden und 
mit AI bewerten

LV-Analyse und 
Angebotserstellung

mit AI 

Smarte Vergabe an 
Subunternehmer



BAUPROJEKTE –
FRÜHER FINDEN UND 
BEWERTEN MIT AI
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BAUVERTRIEB IM GRIFF –
VON START BIS ABSCHLUSS
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BESUCHSBERICHTE 
IN MINUTEN – PER VOICE
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LV-ANALYSE –
ANGEBOTSERSTELLUNG 
IN REKORDZEIT 
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SUBUNTERNEHMER –
SMARTE UND STRUKTURIERTE 
VERGABE
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WEITERE INFOS UND VERANSTALTUNGEN

STAND (E5) –
AGENTS LIVE ERLEBEN

• AI-Crawling zur Identifikation
relevanter Bauprojekte

• Analyse und Optimierung 
komplexer Geschäftsprozesse

• LV-Analysen mit AI 
Intelligente Auswertung und 
Strukturierung

• Smartes Visit-Management 
mit Voice- und KI-Technologien

INFOS

• BUILDFORCE 
Landing Page 

• Bauprojekte 
früher erkennen 
Webinar Recording

• Webinar in Planung
SUBUNTERNEHMER –
Smarte und strukturierte Vergabe
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